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Attestation

Ce document atteste que Guillaume FOURRIER a fini la formation "MAN13_3 - Devenir Commercial / Sales"

Résumé de la formation : Les compétences abordées par le parcours sont la pratique d'un questionnement personnalisé, la réponse aux enjeux du
client grâce aux informations récoltées, l'évolution de la solution, l'introduction dans la conclusion du service après vente et la valorisation de la

qualité de conseil. 
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